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auch in Krisenzeiten



In Zeiten, in denen Banken sich 

aus dem Finanzierungsgeschäft aus 

Schifffahrt und Transport weitestge-

hend zurückziehen, geht der Container-

vermieter MAGELLAN stetig seinen Weg 

– und dies obwohl Meldungen zu Rück-

gängen der Charterraten und Frachtein-

brüche von Container-Linienreedereien 

auf vielen Transportrouten nicht gerade 

dazu beitragen, Vertrauen zu gewinnen. 

Unternehmenszahlen

Das Team von MAGELLAN setzt auf das 

Know-how und hohes Engagement sei-

ner Mitarbeiter, persönliche Kontakte 

und Vertrauensbildung zu Linienree-

dereien, Containerproduzenten und  

vielen in Industrie, Wirtschaft und  

Finanzen tätigen Unternehmen. Die  

Bilanz kann sich sehen lassen: Insge-

samt wurden bislang 165.000 TEU ver-

mietet. Aktuell befinden sich mit einem 

Durchschnittsalter von zwei bis drei 

Jahren ca. 65.000 langfristig vermietete 

TEU im Bestand. MAGELLAN vermietet 

Neucontainer dabei grundsätzlich nur 

ab einer Laufzeit von mindestens fünf 

Jahren.

Vor 16 Jahren

„Wir haben uns unsere Marktposition 

hart erkämpft. Uns wurde von Anfang 

an nichts geschenkt“, so Gründer und 

Geschäftsführer Carsten Jans. Alles be-

gann im August 1995: Mit seinem Sys-

tem trat der Unternehmensgründer ge-

gen das Problem des Ungleichgewichts 

der globalen Containerströme, der so 

genannten Imbalance, an. So konnte er 

zur Minderung der den Reedereien jähr-

lich entstehenden Kosten von ca. 12 

Mrd. US-Dollar für Leercontainertrans-

porte beitragen.

Nordamerikanische Erfolge

Das Geschäft bestand in der An- und 

Vermietung von Containern der Ree-

derei- und Containerleasingbranche auf  

eigene Rechnung und eigenes Risiko. 

MAGELLAN wurden Containerbestände 

Unternehmen. Was macht ein  
Unternehmen in der maritimen Wirt- 
schaft trotz Krisenzeiten erfolgreich? 

MAGELLAN schafft es auch in diesen Zeiten,  
stetig neue Investoren zu gewinnen und  
nach eigenen Angaben in die Reihe der  

weltweiten Top 20 der Container- 
vermieter aufzurücken.
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im Milliardengegenwert anvertraut und 

die Miet- und Positionierungsvorgänge 

wickelte das Unternehmen zu 100 Pro-

zent ab. Von Anfang an steht MAGELLAN 

dabei ein Versicherungspartner zur Seite. 

Das Problem der Imbalance ist bis heu-

te nicht gelöst; mit dem Wachstum des 

globalen Containerumschlags ist es eher 

noch größer geworden. MAGELLAN 

arbeitet ausschließlich mit Reedereien 

der Top-25-Weltrangliste, die nach Un-

ternehmensangaben insgesamt etwa 86 

Prozent der Containerweltflotte in TEU 

an Transportkapazität repräsentieren. 

Im Jahr 1996 ergänzte MAGELLAN die 

Dienstleistungen. Der An- und Verkauf 

gebrauchter Container sowie Bestellun-

gen von Neubaucontainern Monat für 

Monat und der globale Verkauf der Bo-

xen erweitern nunmehr das Portfolio. Im 

Jahr 2003 positionierte sich das Unter-

nehmen nach eigenen Angaben in Nord-

amerika als Marktführer mit dem Verkauf 

von Neucontainern. MAGELLAN-Depots 

sind hier in mehr als 50 Metropolen, ein-

schließlich Hawaii, zu finden. 

Container-Investment

Parallel verfolgte MAGELLAN die Akti-

vitäten der hiesigen Finanzbranche, die 

sich mit dem Thema Containerfinanzie-

rung, -fonds & Co. auseinandersetzten. 

Der Spezialist führt Gespräche mit Ban-

ken, Emissionshäusern, Versicherern, 

Fondsanbietern und auch Wettbewer-

bern, um die eigene Containerflotte zu 

vergrößern und den Forderungen der 

Reedereien nach mehr Mietcontainern 

gerecht zu werden. 

Der Neubauboom an Containerschiffen 

in den Jahren 2003 bis 2008 bewirkte 

auch einen Boom der Containerleasing-

branche – bis zum Beginn der Finanz-

krise im September 2008, die zu einem 

heftigen Mietratenverfall und einer Be-

reinigung des Leasingmarktes führte. 

Ein Markt findet sich neu

Die Player, die nachhaltig am Markt 

agierten, bestimmen auch heute noch 

Mietcontainer helfen Reedereien  

zu sparen, wenn die Warenströme  

nicht ausbalanciert sind.  

(Bild oben)

Magellan will auch weiter- 

hin keine kurzfristigen Verträge  

platzieren. (Fotos: Magellan,  

© Thommy Weiss/Pixelio)
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le- und Side-Door-, Bulk-, Flats-, Open-

Top-, Kühlcontainer und mehr.

Investment und Leasing

„MAGELLANs Position im Investment-

bereich im Rahmen von Direkt-Inves-

titionen gewinnt zunehmend an Be-

deutung“, erläutert Vertriebsleiter Axel 

Roselius. „Die Bestätigung sehen wir 

im steigenden Zulauf neuer Investoren 

und anhand der Wiederanlagequote 

bei derzeit 45 Prozent unserer Bestands-

kunden – Tendenz steigend.“ MAGELLAN  

verzichtet weitestgehend auf die Inan-

spruchnahme von Banken. Auch eine 

Anlehnung an Emissionshäuser ist 

nicht angedacht. 

Getreu dem Motto „Ein Geschäft ohne 

Umwege“ vereint MAGELLAN damit 

die Funktionen eines Anbieters von 

Investitions-Angeboten und die eines 

Container-Managers bzw. -vermieters. 

Die an Linienoperateure vermiete-

te Containerflotte steigt Jahr für Jahr.  

Allein zwischen Januar und August 

2011 investierte das Unternehmen ca. 

40 Mio. US-Dollar in den Sachwert Con-

tainer. Auch diese Boxen waren frühzei-

tig vollständig vermietet. 

Lang- statt kurzfristig

„Es gilt, die volatilen Märkte ständig 

im Auge zu behalten. MAGELLAN bie-

tet Investoren nur Direktinvestments 

an, wenn die Marktlage auch attraktive 

Angebote hergibt. In unsicheren oder 

ungünstigen Marktlagen werden keine 

Investmentangebote aufgelegt“, erklärt 

Jans und fährt fort: „Ein bedeutsamer 

Faktor unseres Erfolges sind unsere In-

vestoren. Wir setzen alles daran, unsere 

Kunden mit attraktiven Investitions-

Angeboten stets zufrieden zu stellen.“ 

MAGELLAN bietet nach eigenen An-

gaben nur Investitions-Angebote mit 

Seecontainern an, in denen Investoren 

in direkt in China produzierte Contai-

ner investieren, die von dort aus an die 

Top-25-Linienreeder langfristig für fünf 

Jahre vermietet werden.

Axel Roselius 

und Carsten  

Jans (v.l.).

Magellan Maritime Services GmbH 
 
 
Gründung:	 Im August 1995 

Geschäftsführer:	 Reederei- u. Schifffahrtskaufmann Carsten Jans 

Gründung von 	 1995 Hong Kong, 1998 New York, 2000 Verlegung 

Dependancen: 	 von New York nach Chicago, 2003 Basel 

	 2004 Verlegung von Hong Kong nach Shanghai 

Dienstleistungen:	 Leerpositionierungen, Handel, Finanzierung und  

	 Vermietung von Containern

das Geschäft. Anfang 2010 zog die 

Nachfrage nach Schiffen und Contai-

nern wieder an. Die Hersteller, die ihre 

Produktionen auf etwa zehn Prozent 

gedrosselt hatten, wurden von der Ent-

wicklung überrascht. Die entstandenen 

Fehlmengen an Neucontainern konn-

ten nicht geliefert werden. Wer jetzt 

Container zur Verfügung stellen konn-

te, war in einer sehr guten Marktposi-

tion. MAGELLAN hatte zum Jahresende 

2009 größere Mengen Container bauen 

lassen und konnte diese sofort vollstän-

dig vermieten. 

Zukunftsaussichten

MAGELLAN löst nach wie vor noch Im-

balance-Probleme einiger Reedereien. 

Allerdings selten mit Containern Drit-

ter. überwiegend setzt das Unterneh-

men die eigenen Boxen ein. Der Handel 

mit neuen und gebrauchten Contai-

nern wächst beständig und bildet seit 

Jahren ein unverzichtbares Standbein 

innerhalb von MAGELLANs globalen 

Aktivitäten. Längst bedient sich das Un-

ternehmen dabei im Gebrauchtsegment 

auch aus den eigenen Containerbestän-

den: Container, die dank MAGELLANs 

Investoren vor Jahren als Neucontainer 

aufgelegt wurden und deren Zeit als 

Mietcontainer abgelaufen ist. Auch das 

Angebot an Neucontainern ist groß und 

bietet gängige Größen, Standardboxen 

und Spezialcontainer, wie z. B. Doub-
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unternehmen

MAGELLAN Maritime Services GmbH 

wurde am 14. August 1995 mit Haupt-

sitz in Hamburg gegründet 

und somit der Grundstein für 

die zukünftige Unternehmens-

gruppe „Maritime“ gelegt.

Mit dem Wissen aus mehr als 35 

Jahren Tätigkeit bei Reedereien, 

Schiffsmaklern und NVOCC in 

Hamburg und Bremen hat sich 

der Schifffahrtskaufmann und 

Unternehmensgründer Carsten 

Jans ursprünglich zum Ziel gesetzt, die 

in der maritimen Transportwirtschaft 

entstehenden Leertransportkosten von 

Seecontainern zu reduzieren.

Dank eines innovativen Systems initi-

ierte MAGELLAN eine kundenspezifi-

sche Dienstleistungsvariante, die auch 

heute noch weltweit einmalig ist.

Infolge der gesteigerten Nachfrage im 

Markt wurde fast zeitgleich unsere ei-

gene Niederlassung, die MAGELLAN 

Maritime Services (HK) Ltd., mit Sitz 

in Hong Kong gegründet, die für unser 

Unternehmen in den Jahren 1995 bis 

2003 sehr zum Erfolg der Gruppe bei-

getragen hat.

Die enorme Expansion Chinas und 

unsere geschäftliche Konzentration in 

der Region um Shanghai haben uns im  

April 2004 dazu bewogen, den Sitz 

unserer Dependance von Hong Kong 

nach Shanghai zu verlegen. 

Mit der Gründung unserer eigenen Nie-

derlassung in New York im Jahre 1998 

und der Sitzverlegung nach Chicago 

im März 2000 ist die Präsenz der MA-

GELLAN Maritime Services in den drei 

wichtigsten Wirtschaftszentren perfekt. 

Der Einstieg in das globale Finanzie-

rungs- und Vermietungsgeschäft von 

Seecontainern war Anlass zur Grün-

dung unserer Dependance in der 

Schweiz. Im August 2003 entstand in 

Zug die MAGELLAN Container Ma-

nagement Services GmbH, deren Sitz 

im Mai 2009 nach Basel verlegt wurde.

Dienstleistungen

Unsere Aktivitäten erstrecken sich ne-

ben der Dienstleistung im Bereich der 

Reduzierung von Leertransportkosten 

insbesondere auf die Finanzierung/Ver-

mietung und den Handel mit Seecon-

tainern weltweit.

Die Bündelung von Erfahrung und 

kompetenten Mitarbeitern sind Ga-

rantie für optimalen Service und Kom-

petenz rund um den Container. Diese 

Prämisse ist der Baustein unseres Erfol-

ges. 

Wir beanspruchen, den globalen  

Container-Markt durch inno- 

vative Konzepte mitzuge- 

stalten.

Carsten Jans 
Geschäftsleitung
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MAGELLAN Maritime  
Services GmbH

Domstrasse 17
20095 Hamburg
Germany

Tel:   +49-40-37 86 54 50 
Fax:  +49-40-37 86 54 60

E-mail: info@magham.de

MAGELLAN Container  
Management Services GmbH

Birsigstrasse 2
4054 Basle
Switzerland

Tel:   +41-61-2718673 
Fax:  +41-61-2718675

E-mail: magellan@magbsl.ch

MAGELLAN Maritime  
Services (USA) Ltd.

9624 South Cicero 
Avenue #231
Oak Lawn, IL 60453 
USA

Tel:   +1-708-636 7304 
Fax:  +1-708-636 7341

E-mail: bcook@magchi.com

MAGELLAN Maritime  
Services (Shanghai) Ltd.

Room 302, Juyang Building 
No. 1200 Pudong Avenue
200135 Shanghai
P.R.China 

Tel:   +86-21-58522806 
Fax:  +86-21-50280665

E-mail: richglory@gmail.com
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